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МАМЫ В ДЕКРЕТЕ 
Для ребенка:  

• обеспечить полноценным питанием 

• обеспечить качественной одеждой и 

обувью 

• покупать игрушки 

• отдать ребенка в частный детский сад 

• оплатить кружки и секции 

• 2 раза в год отвозить на отдых 

Для себя: 

• нет времени на себя 

• отказывает себе в удовольствиях 

• боится застрять в быту 

• стах быть невостребованной 

• хочет признания 
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СТУДЕНТЫ 
• нет денег 

• зависят от родителей 

• нестабильные заработки 

• нет возможности хорошо одеваться 

 

Хочется:  

• хорошо одеваться 

• ходить в клубы и на дискотеки 

• покупать гаджеты 

• свою машину 
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РАБОТАЮЩИЕ 
ПО НАЙМУ 

• график с 9 до ... 

• зависимость от решений начальства 

• отсутствие свободы 

• стеклянный потолок в доходах 

• нет карьерного роста 

• скучная однообразная работа 

• страх потерять работу 

• состояние напряжения и стресса 
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ВРАЧ/КОСМЕТОЛОГ 

• ищут альтернативную медицину 

• недовольны результатами косметики 

• маленький процент з/п 

• малоподвижный образ жизни 

• нет времени заботиться о здоровье 

• отсутсвие профилактики (желание 

заниматься здоровыми людьми) 

• ограниченное время на прием пациента 

• стресс и напряжение 
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ПЕНСИОНЕРЫ 
• не хватает пенсии 

• слабое здоровье 

• хотят поддержать семью, внуков 

• не принимают на работу 

• чувствуют себя слабыми и ненужными 

• теряют силы от сидения дома 

• есть энергия и желание работать 

• страдают от одиночества 
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СЕТЕВИК 
• не растет структура 

• нет высоких доходов 

• расходы растут 

• в семье накаленная обстановка из-за 

этого 

• нет понимания, что делать дальше 

• продукт дорогой / невостребованный / 

задержки с доставкой/ 

• есть ограничения в маркетинг-плане 
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ДОМАШНЕЕ 
ЗАДАНИЕ 

• Написать боли Вашей целевой 

аудитории 

• Прописать решение для каждой 

боли 
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